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1. паспорт ПРОГРАММЫ ДИСЦИПЛИНЫ

«ОСНОВЫ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСтва»
1.1. Область применения программы

Дисциплина «Основы предпринимательства» является обязательной частью общепрофессионального цикла основной профессиональной образовательной программы в соответствии с ФГОС СПО по специальности 38.02.08 Торговое дело. 
Дисциплина Основы предпринимательской деятельности обеспечивает формирование профессиональных и общих компетенций. 
1.3. Цели и задачи дисциплины – требования к результатам освоения дисциплины
В рамках программы дисциплины обучающимися осваиваются следующие умения и знания.

	Код 
ОК
	Умения
	Знания

	ОК 01; ОК 02; ОК 03; ОК 04; ОК 06; ОК 07; ОК 09
ПК 1.1
ПК 1.6

ПК 2.2 

ПК 2.4

ПК 2.5

ПК 2.6

ПК 2.8
	пользоваться современными поисковыми системами для сбора информации о внешних рынках; обобщать и систематизировать коммерческую информацию, формировать базы данных с информацией о требованиях внешних и внутренних рынков к товарной продукции в формате электронных таблиц;

обобщать и систематизировать коммерческую информацию для подготовки сводных отчетов и аналитических материалов;

осуществлять процесс поиска и заказа товаров с применением цифровых платформ

оценивать инновационность подхода в бизнесе и потенциал на рынке; 

оценивать риски, связанные с бизнесом; анализировать бизнес-концепции; 

собирать информацию о бизнес-проблемах; анализировать финансовую отчетность на предмет рисков, использования отчетов в анализе рисков;

предлагать идеи для дальнейшего развития; применять методы принятия оптимальных решений; находить аргументы в пользу идей; 

разрабатывать меры по обеспечению режима экономии, повышению рентабельности продаж, конкурентоспособности реализуемых товаров, производительности труда.

предлагать организационно-управленческие решения, которые могут привести к повышению экономической эффективности деятельности организации;

оформлять результаты бизнес-анализа в соответствии с выбранными подходами.

	методы и инструменты работы с базами данных внутренних и внешних рынков;

виды торговых структур, 
форм и видов торговли, составные элементы торговой деятельности: материально-техническая база торговли, инфраструктура потребительского рынка; 

средств удовлетворения потребностей, распределения и продвижения товаров и услуг, маркетинговых коммуникаций и их характеристики
виды конкуренции, показатели оценки конкурентоспособности; 

роли и значения бизнес-плана; 

основных функций бизнес-плана; 

классификации основных типов бизнес-планов;

принципов и методов управления информационными данными с использованием информационных интеллектуальных технологий;

понятия и виды рисков, 
методы оценки риска, связанных с бизнесом, 
мер снижения риска, связанных с бизнесом;

методы оценки бизнес-идеи, основные способы анализа и оценки рисков, 
состава моделей оценки риска, 
способы оценки риска ликвидности


2. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ ДИСЦИПЛИНЫ

2.1. Объем дисциплины и виды учебной работы
	Вид учебной работы
	Объем часов

	Объем образовательной программы дисциплины
	54

	в том числе:

	теоретическое обучение
	18

	практические занятия 
	22

	Самостоятельная работа 
	8

	Промежуточная аттестация в форме экзамена
	6


2.2. Тематический план и содержание дисциплины
«ОСНОВЫ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬСТВА» 
	Наименование разделов и тем
	Содержание учебного материала и формы организации деятельности обучающихся
	Объем часов
	Коды компетенций, формированию которых способствует элемент программы

	Тема 1. 

Отраслевые особенности и функции торгового предпринимательства
	Содержание учебного материала
	
	ОК 01, ОК 02, ОК 03, 

ПК 1.1, ПК 2.5 

	
	Значение терминов «торговое предпринимательство», «торговый бизнес», «коммерческая деятельность», «торговое дело». Ретроспектива торгового предпринимательства. Социально-экономическое значение и задачи развития предпринимательства в сфере торговли. Отраслевые особенности предпринимательской деятельности. Основные функции и принципы торгового предпринимательства. 
	2
	

	
	Практическое занятие 1. Аналитический обзор с использованием программных продуктов «Зарождение и развитие предпринимательства в России и в мире»
	2
	

	Тема 2. 

Нормативно-правовое регулирование торгового предпринимательства 
	Содержание учебного материала
	
	ОК 01, ОК 02, ОК 03, 

ПК 1.1, ПК 2.5. 

	
	Правовое регулирование отношений в сфере торговли. Механизм и методы государственного регулирования торгового предпринимательства. Федеральный закон "О защите конкуренции" от 26.07.2006 N 135-ФЗ.  Государственное регулирование торговой деятельности, интернет-торговли, регулирование алкогольного, табачного рынков, регулирование качества продукции, контрольно-кассовых операций, органической продукции. Таможенное регулирование.
	2
	

	
	Практическое занятие 2. Изучение и анализ антимонопольных правил для хозяйствующих субъектов, осуществляющих торговую деятельность, и хозяйствующих субъектов, осуществляющих поставки продовольственных товаров
	2
	

	Тема 3. 

Организация и информационное обеспечение торгового предпринимательства
	Содержание учебного материала 
	
	ОК 07, ОК 09,

ПК 1.1; 

ПК 2.5;
ПК 2.8.

	
	Значение коммерческой информации в организации торгового предпринимательства. Влияние внешних и внутренних факторов на развитие торгового предпринимательства в России. Методы формирования бизнес-идеи для организации торгового предпринимательства. Особенности организации предпринимательства в оптовой и розничной торговле. Инновационные подходы и практика применения сквозных цифровых технологий в торговом предпринимательстве. 
	4
	

	
	Практическое занятие 3. Анализ и оценка факторов внешней и внутренней среды развития торгового предпринимательства.  Составление SWOT-анализа
	2
	

	
	Практическое занятие 4. Выявление проблемы, обоснование и презентация актуальности бизнес-идеи для организации торгового предпринимательства
	2
	

	Тема 4. 

Товарная политика и стратегия развития торгового предпринимательства 
	Содержание учебного материала
	
	ОК 07, ОК 09,

ПК 1.1;

ПК 2.5;
ПК 2.8.

	
	Особенности товарной политики. Анализ целевого рынка и методы оценки и конкурентной среды. Процесс поиска и заказа товаров с применением цифровых платформ.  Формирование товарной стратегии и ассортиментной политики. Формы и методы продвижения товаров. 
	2
	

	
	Практическое занятие 5. Выбор и обоснование стратегии продвижения товара организации торговли с использованием программных продуктов (предприятие определяется по выбору). 
	2
	

	
	Практическое занятие 6.  Аналитический отчет по результатам исследования розничных торговых сетей, оценка анкетирования и экспертных опросов представителей торговых сетей FMCG России по результатам мониторинга коммерческой информации
	2
	

	
	Практическое занятие 7. Анализ целевого товарного рынка и оценка конкурентной среды торгового предприятия (предприятие определяется по выбору). 
	2
	

	Тема 5. 

Управление предпринимательской деятельностью в торговле
	Содержание учебного материала
	
	

	
	Управление торговой сетью как процесс принятия решений. Принципы и методы управления предпринимательской деятельностью.  Организационные структуры управления торговой организацией. Управление ресурсным потенциалом для реализации бизнес проекта. Особенности управления малым предпринимательством в торговле. Режимы налогообложения, предусмотренные налоговым законодательством РФ, принципы выбора. Общая система налогообложения. Упрощенная система налогообложения. Патентная система налогообложения (ПСН)
	2
	ОК 07, ОК 09,

ПК 1.1; 

ПК 2.5;
ПК 2.8.

	
	Практическое занятие 8. Расчет налоговой нагрузки разных организационно-правовых форм и Индивидуальных предпринимателей при различных налоговых режимах.
	2
	

	Тема 6. 

Коммерческие риски в предпринимательской деятельности в сфере торговле 
	Содержание учебного материала
	
	ОК 04, ОК 06,

ПК 2.8.

	
	Предпринимательский риск: сущность и факторы, влияющие на уровень предпринимательского риска в торговле.  Управление коммерческими рисками в торговле.
	2
	

	
	Практическое занятие 9. Определение уровня предпринимательского риска выхода товара на рынок
	2
	

	Тема 7. 

Морально-этические аспекты торгового предпринимательства
	Содержание учебного материала
	
	ОК 04, ОК 06,

ПК 2.8.

	
	Психологические аспекты торгового предпринимательства. Нравственно-этические факторы предпринимательской деятельности в торговле
	2
	

	
	 Практическое занятие 10. Анализ и оценка личных качеств предпринимателя
	2
	

	Тема 8.

Регистрация и прекращение предпринимательской деятельности торговой организации
	Содержание учебного материала
	
	ОК 04, ОК 06,

ПК 2.8

	
	Порядок государственной   регистрации предпринимательской деятельности. Государственное регулирование в случае ликвидации, реорганизации, несостоятельности (банкротства) организации торговли
	2
	

	
	Практическое занятие 11. Государственная регистрация ИП. 
	2
	

	
	Самостоятельная работа обучающихся. Подготовка к экзамену
	8
	

	Промежуточная аттестация – экзамен
	6
	

	Всего:
	54
	


3. условия реализации программы дисциплины

3.1. Требования к минимальному материально-техническому обеспечению

Реализация программы дисциплины требует наличия учебного кабинета.

Оборудование учебного кабинета: 
· Посадочных мест по количеству обучающихся;

· Рабочее место преподавателя;

· Нормативно- правовая документация;

· Раздаточный материал для выполнения заданий; 
· Комплект тестов по дисциплине

· Плакаты, стенды; 
· Комплект учебно-методический документации по дисциплине.

Технические средства обучения: 
· Персональные компьютеры с лицензионным программным обеспечением; 
· Мультимедийное оборудование; 
· Справочно-правовые системы;

· Программное обеспечение общего и профессионального назначения.

3.2. Информационное обеспечение обучения
3.2.1. Основные печатные и электронные издания

1.
Кудряшов, Р. Б. Основы предпринимательства : учебник / Р. Б. Кудряшов. — Москва : КноРус, 2026. — 328 с. — ISBN 978-5-406-16564-5. — URL: https://book.ru/book/963695 (дата обращения: 19.06.2026). — Текст : электронный.

2.
Круглова, Н. Ю. Основы бизнеса (предпринимательства) : учебник / Н. Ю. Круглова. — Москва : КноРус, 2025. — 434 с. — ISBN 978-5-406-14154-0. — URL: https://book.ru/book/956698 (дата обращения: 19.06.2026). — Текст : электронный.

3.
Основы предпринимательской деятельности : учебник / Т. А. Шпилькина, Л. С. Артамонова, Л. А. Биткова [и др.] ; под ред. Т. А. Шпилькиной. — Москва : КноРус, 2026. — 407 с. — ISBN 978-5-406-15506-6. — URL: https://book.ru/book/960277 (дата обращения: 19.06.2026). — Текст : электронный.

4.
Шепелева, О. П. Построение бизнес-моделей : учебно-методическое пособие / О. П. Шепелева, С. М. Кашин. — Москва : Русайнс, 2025. — 96 с. — ISBN 978-5-466-10355-7. — URL: https://book.ru/book/959663 (дата обращения: 19.06.2026). — Текст : электронный.
3.2.2 Перечень рекомендуемых учебных изданий, Интернет-ресурсов, дополнительной литературы:
1. Чеберко, Е. Ф.  Основы предпринимательской деятельности : учебник и практикум для среднего профессионального образования / Е. Ф. Чеберко. — 2-е изд. — Москва : Издательство Юрайт, 2024. — 458 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-18808-0. — Текст : электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/551718 (дата обращения: 15.04.2026).
2. Информационно-правовой портал «Гарант». - Режим доступа: http://www.garant.ru/ (дата обращения: 15.04.2026);

3. Справочно-правовая система «Консультант плюс». - Режим доступа: http://www.consultant.ru/ (дата обращения: 15.04.2026);

4. Справочно-правовая система «Кодекс». - Режим доступа: http://www.kodeks.ru/ (дата обращения: 15.04.2026);

4. Контроль и оценка результатов освоения Дисциплины

4.1. Условия промежуточной аттестации

Промежуточная аттестация проводится в форме экзамена по завершению освоения учебного материала дисциплины.

Промежуточная аттестация проводится аудиторно в устной форме. Студент случайным образом вытягивает один билет, время на подготовку 20 минут. По итогам выставляется оценка с учетом шкалы оценивания.

4.2. Перечень объектов оценивания

	Объекты оценивания
	Тип задания;

№ билетов
	Форма аттестации

	· пользоваться современными поисковыми системами для сбора информации о внешних рынках; обобщать и систематизировать коммерческую информацию, формировать базы данных с информацией о требованиях внешних и внутренних рынков к товарной продукции в формате электронных таблиц;

· обобщать и систематизировать коммерческую информацию для подготовки сводных отчетов и аналитических материалов;

· осуществлять процесс поиска и заказа товаров с применением цифровых платформ

· оценивать инновационность подхода в бизнесе и потенциал на рынке; 

· оценивать риски, связанные с бизнесом; анализировать бизнес-концепции; 

· собирать информацию о бизнес-проблемах; анализировать финансовую отчетность на предмет рисков, использования отчетов в анализе рисков;

· предлагать идеи для дальнейшего развития; применять методы принятия оптимальных решений; находить аргументы в пользу идей; 

· разрабатывать меры по обеспечению режима экономии, повышению рентабельности продаж, конкурентоспособности реализуемых товаров, производительности труда.

· предлагать организационно-управленческие решения, которые могут привести к повышению экономической эффективности деятельности организации;

· оформлять результаты бизнес-анализа в соответствии с выбранными подходами.
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	знать:
· методы и инструменты работы с базами данных внутренних и внешних рынков;

· виды торговых структур, 

· форм и видов торговли, составные элементы торговой деятельности: материально-техническая база торговли, инфраструктура потребительского рынка; 

· средств удовлетворения потребностей, распределения и продвижения товаров и услуг, маркетинговых коммуникаций и их характеристики

· виды конкуренции, показатели оценки конкурентоспособности; 

· роли и значения бизнес-плана; 

· основных функций бизнес-плана; 

· классификации основных типов бизнес-планов;

· принципов и методов управления информационными данными с использованием информационных интеллектуальных технологий;

· понятия и виды рисков, 

· методы оценки риска, связанных с бизнесом, 

· мер снижения риска, связанных с бизнесом;

· методы оценки бизнес-идеи, основные способы анализа и оценки рисков, 

· состава моделей оценки риска, 

· способы оценки риска ликвидности
	
	


4.3. Контрольные задания 
БИЛЕТ № 1

1. Понятие предпринимательской деятельности. Предмет, принципы регулирования предпринимательских  отношений.

2. Особенности торгового предпринимательства.

БИЛЕТ № 2

1.  Структура бизнес- плана.

2.  Нормативно-правовое регулирование торгового предпринимательства.
БИЛЕТ № 3

1. Виды предпринимательства.
2. Антимонопольные правила для хозяйствующих субъектов, осуществляющих торговую деятельность.
БИЛЕТ № 4

1. Сущность и характерные черты современного предпринимательства.

2. Производственный план.

БИЛЕТ № 5

1.  Функции предпринимательства.

2. Маркетинговый план

БИЛЕТ № 6

1. Понятие и краткая характеристика субъектов предпринимательства

2.  Оценка рисков и конкурентов.

БИЛЕТ № 7

1.  Особенности организации предпринимательства в оптовой и розничной торговле.
2.  Оценка рынков сбыта

БИЛЕТ № 8

1. Процесс поиска и заказа товаров с применением цифровых платформ.
2.  Описание предприятия и производимых им товаров, работ и услуг.

БИЛЕТ № 9

1. Организационные структуры управления торговой организацией.
2. Порядок государственной   регистрации предпринимательской деятельности.
БИЛЕТ № 10

1. Организационно-правовые формы предпринимательской деятельности.

2. Процедура банкротства.
БИЛЕТ № 11

1.  Коммерческо - торговое предпринимательство.

2. Ликвидация, понятия и ее виды.

БИЛЕТ № 12

1. Отношения собственности, виды собственности

2. Посредническое предпринимательство.

БИЛЕТ № 13

1. Факторы внешней и внутренней среды развития торгового предпринимательства.

2. Управление коммерческими рисками в торговле.
БИЛЕТ № 14

1. Требования к предпринимателю

2. Производственное предпринимательство

БИЛЕТ № 15

1. Понятие и виды бизнес- плана.

2. Перечень документов для регистрации юридического лица.

БИЛЕТ № 16

1. Налогообложение малого бизнеса.

2. Перечень документов для регистрации физического лица в качестве ИП.

БИЛЕТ № 17

1. Налог на профессиональный доход.

2. Предприниматель как работодатель.

БИЛЕТ № 18

1. Упрощенная система налогообложения.

2. Основные экономические показатели предпринимательской деятельности – доходы, прибыль.

БИЛЕТ № 19

1. Патентная система налогообложения.

2. Основные экономические показатели предпринимательской деятельности – рентабельность.

БИЛЕТ № 20

1. Особенности осуществления контроля за предпринимательской деятельностью.

2. Конкуренция – неотъемлемая черта предпринимательской деятельности.

БИЛЕТ № 21

1. Упрощенная система налогообложения.

2. Предприниматель как работодатель.

БИЛЕТ № 22

1. Социальное предпринимательство.

2. Основные экономические показатели предпринимательской деятельности – доходы, прибыль.

4.4 Шкала оценивания устного ответа студента

Оценка «отлично» ставится в случае, если ответ студента отвечает следующим требованиям:

· уверенный, полный и связный ответ на теоретические вопросы, правильные ответы на дополнительные вопросы;

· правильные и четкие определения, знание терминологии, логику курса, умение применять теоретические знания к решению практических задач, умение решать теоретические задачи;

· допускается одна-две неточности в определениях или терминах.
Оценка «хорошо» ставится в случае, если ответ студента характеризуется следующими признаками:

· достаточно полный ответ на теоретические вопросы и правильные ответы на наводящие вопросы преподавателя в случае ошибок; 

· полный ответ предполагает умение аргументировать и доказывать утверждения основных вопросов билета, приводить примеры, демонстрирующие существо вопросов билета;

· при ответе на дополнительные вопросы допускается одна ошибка, которую студент должен уметь исправить с помощью преподавателя;

· умеет переносить теоретические знания на практику с одной неточностью.

Оценка «удовлетворительно» ставится в случае, если ответ студента характеризуется следующими признаками:

· студент частично сформулировал все определения и формулировки основных вопросов билета и дал неточные ответы на дополнительные вопросы;

· ориентируется в теме вопроса недостаточно;

· испытывает затруднения в переносе теоретических знаний на практику.
Оценка «неудовлетворительно» ставится в случае, если ответ студента характеризуется следующими признаками:
· в теме вопроса не ориентируется;
· на дополнительные вопросы не отвечает или отвечает неправильно;
· не может составить алгоритм выполняемых действий;
· не умеет переносить теоретические знания на практику.
